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Юдин Вадим Викторович 
1980 | 35 лет 

 

 

 Генеральный Директор группы компаний GUARCCESS  

 Профессиональный бизнес-консультант по развитию бизнеса 

 Международный бизнес-тренер и коуч  

 Преподаватель MBA|EMBA|DBA программ  

 Опыт проведения тренингов и преподавания более 10 лет 

 Тренер и консультант платежной системы VISA |более 5 лет| 

 Master of Business Administration ИБДА РАНХиГС |AMBA| 

Личные качества 

 Коммуникабельный 

 Целеустремленный, инициативный, креативный 

 Нацеленный на высокую результативность в работе 

 

Контактная информация 

 Мобильный: +7-905-724-22-90   

 E-mail: CEO@guarccess.com 

 

Успешный управленческий опыт с 2000 года на руководящих позициях в крупнейших банках, финансовых 

компаниях и транснациональных корпорациях (Сбербанк РФ; Банк «Первое О.В.К.»; АКБ «РОСБАНК»; 

Инвестсбербанк - OTP Bank; АО «АЛЬФА-БАНК»; ФГ БрокерКредитСервис; ГК GUARCCESS).  

 

Специализация: 

- Стратегический менеджмент 

- Построение систем 

управления 

- Маркетинг и ценообразование 

- Разработка продуктов 

- Построение систем продаж 

- Построения технологий 
обслуживания клиентов 
- Создание и развитие новых 
направлений бизнеса 
- Инжиниринг процессов 
 

Отрасли: 

 Банковский и финансовый 

сектор 

 Инвестиции  

 Образование 

 Медицина и здоровье 

 HoReCa 

 Start-UP проекты 

 Туризм & здоровье 

 Luxury товары 

 IT бизнес (hard & soft) 

Преподаю бизнес-школах РФ и СНГ: 

 ФФБ РАНХиГС 

 ВШГА МГУ 

 ИКМ ВШЭ 

 Бизнес-школа РСПП 

 Бизнес-школа МФЮА 

 Центр ПРЕЗИДЕНТ РАНХиГС 

 ИБД Ассоциации Банков России 

 МФПА/АМИ 

 ИСБД 

 University Business school 

Провожу мастер-классы: 

 KAZGUU 

 Финансовая академия  

  НАВЫКИ/ОПЫТ 

 Управление изменениями; 

 Управление организационным развитием; 

 Построение, развитие и управление бизнесом; 

 Создание стратегических /маркетинговых 

/продуктовых/sales подразделений; 

 Курирование банковского, инвестиционного, 

страхового, образовательного и 

консалтингового бизнесов (РФ, СНГ, Европа); 

 Разработка стратегии и тактики на уровнях 

ФПГ/компания & банк/бизнес-направление; 

 Разработка и внедрение систем KPIs и BSC; 

 Построение операционных моделей; 

 Инжиниринг/реинжиниринг процессов; 

 Создание и управление каналами продаж; 

 Построение систем мотивации /карьерных 

моделей/карт компетенций; 

 Разработка и управление продуктовым 

ландшафтом компании/банка; 

 Разработка и внедрение стандартов качества; 

 Управление прибыльностью продуктов; 
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Реализовано 1003 консалтинговых и образовательных проекта, при этом 577 проектов было реализовано 

за пределами РФ (СНГ, Европа, Азия, США). 

 

Краткий перечень клиентов (менее 10%) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ПРИМЕРЫ РЕАЛИЗОВАННЫХ КОНСАЛТИНГОВЫХ/ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫХ ПРОЕКТОВ 
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ГЕОГРАФИЯ КЛИЕНТОВ и реализованных консалтинговых и образовательных проектов:  

Российская Федерация (более 26 городов в т.ч.: Москва, СПб, Краснодар, Ханты-Мансийск, Новосибирск, 

Пермь, Екатеринбург, Тюмень, Самара, Южно-Сахалинск, Казань, Уфа и др.); Беларусь; Молдова; Украина; 

Казахстан; Кыргызстан; Таджикистан; Узбекистан; Туркменистан; Азербайджан; Грузия; Армения; Китай & 

Гонконг; Кипр; ОАЭ; Латвия, Швейцария; Швеция; Франция; Италия; Индия; Венгрия; Сербия; Испания; 

Япония; США. 

 

ОТЗЫВЫ КЛИЕНТОВ 
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РЕКОМЕНДАЦИИ КЛИЕНТОВ 
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ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЙ ОПЫТ  

Должность:  Генеральный директор 

Организация: Группа компаний «ГАРСЕСС» | GUARCCESS LLC 

Период работы: c 2013 по н.в. 

Должностные 

обязанности: 

 Стратегическое управление группой 

 Развитие бизнеса по направлениям: консалтинг/инвестиции/обучение/аутсорсинг 

 Организационное и функциональное развитие компаний в группе 

 Работа со стратегическими клиентами и партнерами 

Достижения  Систематические победы в тендерах на образовательные и консалтинговые 

услуги 

 Занятие 6,41% рынка тренингов для банковского сектора в РФ и более 11% в 

республиках Средней Азии (Казахстан, Кыргызстан, Таджикистан, Узбекистан) с 

устойчивым трендом увеличении доли на рынке 

 Формирование пула стратегических клиентов | VISA; Сбербанк РФ; Газпромбанк, 

ВТБ24, БелГазПромбанк, Цеснабанк и др. 

 Устойчивый рост заказов по направлениям компании в странах СНГ и Азии 

 Создание комплексного продуктового ландшафта группы компаний 

 

Должность:  Международный консультант и бизнес-тренер 

Организация: Частная практика | freelance 

Период работы: с 2010 по 2013 

Должностные 

обязанности: 

 Проведение тренингов по направлениям стратегическое 

управление/маркетинг/управление продажами/разработка продуктов и управление 

доходностью бизнеса 

 Преподавание в бизнес-школах и ВУЗах программ: 

- «Практические инструменты стратегического менеджмента»  

- «Маркетинг» & «Управление маркетингом» 

- «Стратегический менеджмент»  & «Стратегический маркетинг» 

- «Управление продажами»  

- «Тайм-менеджмент» 

-  «Финансы» & «Финансовый менеджмент в банке» 

Достижения:  Разработка комплекса авторских программ и методик обучения 

 Стремительный рост заказов на проекты | с 2010 по 2013 объем заказов вырос 

более чем в 7 раз   

 С 2010 по 2013 реализовано более 500 консалтинговых/образовательных проектов 

 Проекты реализованы в 21 стране мира и в 17 городах РФ 

 Стал тренером и консультантом платежной системы VISA 

 

Должность: Руководитель Департамента продуктового маркетинга 

Организация: Финансовая Группа БрокерКредитСервис (БКС) 

Период работы: с 2009 по 2010 

Должностные 

обязанности: 
 Разработка и построение продуктовой стратегии и ландшафта финансовой группы  

 Построение нового розничного бизнеса ФГ «БКС» |руководитель проекта  

 Достижение заданных KPIs по выручке и объемам продаж  
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Достижения  Защищена продуктовая стратегия ФГ БКС с горизонтом 5 лет 

 Утвержден план работ по развертыванию новой продуктовой линейки 

 Организация и запуск полноценной продуктовой фабрики  

 Инициированы разработки более 90 продуктов и проектов первой линии в рамках 

проекта «Продукты нового розничного бизнеса» 

 Разработаны и утверждены показатели BSC и KPIs по направлению 

  

Должность: Начальник Управления развития продуктов и VIP обслуживания  

Организация: ОАО «АЛЬФА-БАНК» 

Период работы: с 2005 по 2009   

Должностные 

обязанности: 
 Разработка, внедрение и продвижение новых продуктов  

 Повышение доходности/конкурентоспособности продуктового ряда. 

 Управление доходность продуктов (P&L модели) и контроль за продажами. 

 Исследование рынка и анализ продуктового предложения банков конкурентов  

 Создание и развитие направления обслуживания состоятельных клиентов банка  

 Продуктовое и методологическое развитие направления зарплатных проектов. 

 Взаимодействие с стратегическими партнерами банка  

Достижения  Обеспечение продуктами управления более 90 % доходов розничного блока 

 Построение высоко эффективного продуктового предложения 

 Успешное создание фабрики продуктов для запуска высокодоходных продуктов 

 Запуск более 30 инновационных продуктов и реализация более 700 проектов 

 

Должность: Начальник Отдела развития пассивных и комиссионных продуктов 

Доп. инфо: Так же создал и руководил Отделом поддержки комиссионных и пассивных 

продуктов 

Организация: ОАО «ИНВЕСТСБЕРБАНК» - сейчас OTP Bank 

Период работы: 2005  

Должностные 

обязанности: 
 Разработка и внедрение новых продуктов 

 Проведение количественных и качественных исследований рынка продуктов 

 Унификация продуктового ряда банка 

 Построение эффективных каналов продажи продуктов и обслуживания клиентов 

 

Должность: Ведущий специалист Управления инноваций и технологического 

проектирования   

Организация: АКБ «РОСБАНК»  (ранее Банк «Первое О.В.К.»)  

Период работы: 2003 по 2004 

Должностные 

обязанности: 
 Разработка и запуск новых продуктов (целевые и нецелевые кредиты, кредитные 

карты, овердрафты, бланковое и залоговое кредитование). 

 Курирование запуска скоринговых и CRM систем в банке 

 Формирование процессов и технологий продаж и послепродажного обслуживания 

клиентов. Методология. 

 Подготовка BRD и FSD/FRD на доработки АБС банка 

 Разработчик и account manager продуктов: «Кредит на неотложные нужды», 

«Кредит на ремонт квартиры», «Кредит под залог драгоценных металлов». 

 Обучение сотрудников банка продуктам и продажам. 
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УЧАСТИЕ В МЕЖДУНАРОДНЫХ КОНФЕРЕНЦИЯХ В РФ И СНГ |краткий перечень|:  

Название конференции Страна проведения Год  

Развитие банковских решений для работы с юридическими лицами 

Организатор: VISA Int. 

Азербайджан | Баку 2016 

Повышение эффективности корпоративных бизнес-процессов 

Организатор: CFO Russia 

Россия | Москва 2015 

Ежегодная клиентская конференция VISA по Банкам Азии 

Организатор: VISA Int. 

Казахстан | Алматы 2015 

Новые решения по развитию бизнеса 

Организатор: АСБ ЛИЗИНГ 

Беларусь | Минск 2014 

Банки. Процессы. Стандарты. Качество 

Организатор: АРБ  

Россия | Уфа 2013 

Безопасность пластикового бизнеса в коммерческих банках 

Организатор: VISA Int. 

Украина | Киев 2013 

Розничные банковские услуги: тенденции и перспективы 

Организатор: БелАгропромБанк 

Беларусь | Минск 2010 

Маркетинг финансовых услуг: как привлечь своего клиента 

Организатор: ИД Коммерсант 

Россия | Москва 2007 
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ОБРАЗОВАНИЕ 

MBA  Master of Business Administration ИБДА РАНХиГС  

«Маркетинг и управление продажами» 

2009-2012  

Высшее 

образование 

Московский Банковский Институт 

Присвоенная квалификация: Экономист.  

Специальность: Финансы и кредит. 

Получил рекомендацию для поступления в аспирантуру. 

1998-2003. 

 

Московский Банковский Институт  

Среднее профессиональное образование (повышенный уровень)  

Квалификация: Экономист  

Специальность: Банковское дело  

1998-2001 

Повышение 

квалификации 

 «SMART управление». ОАО «Альфа-Банк». 

 «Acquisition workshop». VISA 

 «100% продаж или ключи от потребителя». ОАО «Альфа-Банк». 

 «Новые банковские продукты: разработка, ценообразование и продвижения на 

финансовом рынке». ИПКиПФС.  

 «Организация обслуживания физических лиц в банке». ИБД АРБ. 

 «Построение системы долгосрочных отношений с клиентами».  ИПКиПФС.  

 «Работа банка с драгоценными металлами». ИБД АРБ. 

 «Практика реализации ФЗ № 115». АКБ «РОСБАНК».   

 Производственная практика в Сбербанк России 

 

Владение иностранными языками 

 

- Английский язык 

- Японский язык 

 

 

 

 

 

 


